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Course outline 
หลักสูตร สร้างทีมเวร์ิคการตลาดและการทําการตลาด อย่างมืออาชีพ 

หลักสูตร 1 วนั 
 

โดย 

อาจารย์ นันทชัย  อินทรอักษร 
 
 

หลักการ/ แนวความคดิ 
 การแข่งขนัทางการคา้มีความรุนแรงขึ�นทุกยุคทุกสมยั ยิ�งต่อไปขา้งหน้าการจะเป็นพระเอกอยู่คน
เดียวในบริษทันั�นย่อมเป็นไปไดย้าก และองคก์รใดที�ปล่อยให้ใครสักคนเป็นพระเอกอยู่อย่างตลอดกาลนั�น 
ถือวา่เป็นองคก์รที�กาํลงัเดินทางถอยหลงั การทาํการคา้ไม่ว่าจะในประเทศ หรือต่างประเทศ สนามรบนั�นอยู่
ภายนอกองค์กรไม่ใช่ภายในองค์กร ดังนั�นตราบใดที�เรายงัไม่สามารถจดักระบวนการของเราภายในได้ 
ปัญหาภายในซํ�า ๆ ซาก ๆ ที�เป็นตวัถ่วงความกา้วหนา้ของบริษทัก็จะเกิดขึ�น 

ไม่ว่าสมยัไหน ๆ แนวคิด ทางการตลาดที�แทจ้ริงนิยมเน้นย ํ�าการสร้าง Umbrella Strategy หรือกล
ยุทธ์หลัก เพื�อสร้างกลยุทธ์รองลงมาเป็นเรื� องปลีกย่อยที�ต้องตอบสนองกลยุทธ์หลักเท่านั�น ทุกวนันี�
ความสําคญัของการสร้าง Umbrella strategy ยิ�งมีมากขึ�นในระดบัที�พูดไดว้่า ตอ้งสร้างลมหายใจของคนใน
องคก์รให้เป็นลมหายใจเดียวกนัให้ได ้และตอ้งมีการทดสอบสมํ�าเสมอ ผูคุ้มกฎคือกุญแจสําคญัที�สุดในการ
สร้างทีมการตลาด ดงันั�นนบัวนัความสาํคญัระดบัทวีคูณของการเนน้เรื�องทีมงานในการตลาด จึงมีใหเ้ห็นใน
แผนแม่บท 
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วตัถุประสงค์ของหลักสูตร 

 เพื�อใหมี้ความเขา้ใจอนัถ่องแทใ้นความสาํคญัของทีมเวิร์ค ประโยชน์ และโทษของการขาดทีม

เวิร์ค 

 เพื�อใหส้ามารถการสร้างทีมเวิร์คภายในองคก์รที�รวดเร็ว และมีประสิทธิภาพ 

 เพื�อลดความเขา้ใจผิด ดา้นการสื�อสาร ระหว่างสมาชิกในทีม 

 เพื�อใหส้ามารถร่วมกนัสร้างแนวทางทางการตลาด สร้างความแขง็แกร่ง และยอดขายขององคก์ร 
 เพื�อใหส้ามารถกาํหนดกลยทุธ์ การวางแผนทางการตลาด 

 
รายละเอียดเนื3อหาตามหลักสูตร 

 อุ่นเครื�อง เรารู้จกัคาํวา่ทีมเวิร์คกนัจริงหรือ 

 ทีมเวิร์คเป็นของใครกนัแน่ 

 กลยทุธ์คืออะไร เกี�ยวอะไรกบัการทาํการคา้ 

 กลยทุธ์ทางการตลาด ใชค้วามโดดเด่นเป็นตวักุมบงัเหียน 

 การสร้างจุดเด่นขององคก์รและทีมเวิร์ค เพื�อผลทางการตลาด 

 การทาํแผนการตลาดร่วมกนั 

 การสื�อสารทางการตลาดที�ชนะเหนือคู่แข่ง 

 การบริหารจดัการทีมการตลาดเพื�อผลกาํไรอนัย ั�งยนืขององคก์ร 

 
รายละเอียดและเทคนิคที4อาจารย์ใช้ในการดําเนินการฝึกอบรม  

 การบรรยาย 40% 
 เกม/ กิจกรรมกลุ่ม/  ฝึกปฏิบติั Workshop และการนาํเสนอผลงานกลุ่ม 60% 

 
************************************************************************ 
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ผู้ประสานงานหลักสูตร      

อ.นัน  
          084-4344-971  

   thematr ixtraining@gmail.com 
           https://www.thematr ixtraining.com/ 

 

 


